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Arriendo de una Propiedad  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

TEMARIO 
 
 
 

•  Arrendador  
•  Arrendatario  
•  Proceso de Arriendo  
•  Evaluación del arrendatario  
•  Destino y Usos de Suelo 
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ARRIENDO  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ARRENDADOR 
 
 

1.  Propietario del inmueble   
2.  Busca una renta por el inmueble  
3.  Busca un arrendatario que pueda 

cumplir con sus obligaciones como tal  
4.  Puede preferir contratos de largo o  

corto plazo. Esto depende de su  
estrategia comercial  

5.  Existen arrendadores residenciales y  
comerciales 
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ARRENDATARIO 
 

 
 
1.  Usuario del inmueble  
2.  Arrendatario residencial/comercial  
3.  Busca estabilidad y claridad respecto a las  

condiciones del arriendo  
4.  Puede preferir contratos de largo o corto plazo.  

Esto depende de su estrategia comercial  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

   
   ROL PLAY 

 

 
DESDE CAPTACIÓN HASTA OFERTAS  
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OFERTA 

 

 

La oferta va del arrendatario al arrendador 

 

Es un documento de oferta de arrendamiento  
•  Incluye los antecedentes comerciales y 

recomendaciones del arrendatario  
•  Cheque por seriedad de la oferta  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

     PROCESO DE ARRIENDO  
 
 
 
 

   Arrendador  
    Arrendatario 

 
 
 

Propiedad 
 
 
 
 
 

 

$$$ 
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PROCESO DE ARRIENDO  
 
 
 
 
 
 

OFERTA  REDACCION Y 
 

•  Oferta por parte del  REVISION DE 
 

Arrendatario 
EVALUACION DEL CONTRATO DE 

 

•  Antecedentes ARRIENDO 
 

comerciales del ARREDATARIO 
•  CerBficados de  

arrendatario POR PARTE DEL  

dominio  

 

ARRENDADOR  

 •  CerBficados de 
 

  hipotecas y 
 

  prohibiciones 
  

 
 
 
 
 

 
FIRMA DE 
CONTRATO  
•  GaranIa de arriendo 

(1---2 meses)  
•  Pago de 50%+IVA 

de un canon de 
arriendo por cada 
lado a Home & 
Commercial 
Asociados 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
ENTREGA E 

INVENTARIO 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

EVALUACION DEL ARRENDATARIO 
 

①  RENTA: Se considera que puede cubrir un arriendo máximo 
equivalente a un 35% de su renta liquida. Al aval se le mide por un 35% 
o 25% de la renta dependiendo del arrendador. 

 
②  Se considera una garantía de arriendo igual a un mes de 

arrendamiento. En el caso de mascotas se puede solicitar una 
garantía mayor. 

 
③  Informes de salud financiera. 

 
④  Recomendaciones de arrendadores anteriores (verificables). 

 
⑤  Conocer la historia detrás de este arrendamiento. (los arrendadores 

siempre preguntan al agente por esto) 
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DESTINOS PERMITIDOS  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

PLANO REGULADOR  
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USO DE SUELO - EQUIPAMIENTO  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
EJEMPLO DE LA CASA OFICINA 

 
CASO 1: 

 
USOS PERMITIDOS DESTINO 
RESIDENCIAL RESIDENCIAL 
COMERCIAL  
OFICINA  

CASO 2:  

USOS PERMITIDOS DESTINO 
RESIDENCIAL RESIDENCIAL 
COMERCIAL  
DISCOTECA  
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SEGURO DE ARRIENDO 
 
 
 

1.  Información vía email  
2.  ¿Qué cubre?  
3.  Seguro en lugar de Aval  
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